


เจาะลึกความคาดหวังผู้บริหาร: 
IA จะสร้างคุณค่าได้อย่างไร

Learn Inside Executive Mindset, Case Sharing, and How 
IA become true Business Partner.

Special Guests:
Khun Kankanid Wichitcharoen – SVP Finance
Khun Korakot Wanaswat – CEO Internal Audit 
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Inside Executive Mindset

บทบาทที่ IA จะสรา้งคณุคา่
ไดจ้รงิ ๆ ควรเป็นอย่างไร

คาดหวงัอะไรจาก IA ในยคุ
ปัจจบุนั

จดุไหนที่ตรงใจ หรอืจดุไหนท่ี
ยงัไม่ตอบโจทยใ์นมมุของ

ผูบ้รหิาร

แนวทางท่ี IA สามารถน าไป
ปรบัใช ้เพ่ือสรา้งผลลพัธท์ี่เป็น
รูปธรรมใหก้บัฝ่ายบรหิาร

สิ่งท่ีผูบ้รหิารมองหา ที่
มากกวา่แคร่ายงานผล

ตรวจสอบ

IA อยากเป็น partner ที่
องคก์รไวว้างใจ 

ผูบ้รหิารอาจยงัไมเ่ขา้ใจ หรอื
คาดหวงัเกินไปจาก IA 

สื่อสารอยา่งไรเพื่อใหเ้กิดความ
เขา้ใจตรงกนั

บรหิารสมดลุอยา่งไร เพื่อไม่
หลดุจากบทบาท แตย่งัตอบ

โจทยไ์ดจ้รงิ

เริ่มตน้จาก mindset หรอื
skill set 

แนวทางไหนที่ IA เคยปรบัแลว้
เวิรก์จรงิ ในการท าใหผู้บ้รหิาร

เปิดใจและยอมรบั

อปุสรรคที่ใหญ่ที่สดุในการที่ IA 
จะกา้วจากบทบาท 'ผูต้รวจ' ไป
เป็น 'ผูร้ว่มคิด' กบัผูบ้รหิาร 
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Case Sharing

MGTIA
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▪ Business Partner…ท าอะไร “ตา่ง” จาก IA คนอ่ืน

▪ "รูล้กึดา้นเทคนิค" กบั "เขา้ใจธรุกิจและสื่อสารเก่ง" 

▪ สิ่งที่ IA จะสื่อ “ขดั” กบัเปา้หมายของผูบ้รหิาร แตรู่ว้่า
มนัคือความเสี่ยงที่ตอ้งเตือน

▪ เคยมี Moment ท่ีรูส้กึวา่ “ดีนะท่ีมี IA อยู่ดว้ย” 

How IA become “true” business partner
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